WIR FRAGTEN OLIVER KRUMHOLZ,

GESCHAFTSFUHRER DER SPORTHAUS KRUMHOLZ GMBH,
WELCHE VORTEILE ER SEIT DER AUSLAGERUNG

DER EINZELHANDELSINVENTUREN AN ORRIDGE

GESEHEN HAT.

Herr Krumholz, wieso haben Sie
sich dazu entschlossen, Inventuren
auszulagern?

Wir haben jahrelang die Inventuren
mit eigenen Teams durchgeflhrt.
Neben den Inventurverantwortlichen
hat jede Filiale ihr eigenes Inventur-
team gestellt. Im Anschluss an die
Offnungszeiten wurden die Inventuren
durchgefihrt. Ein sehr langer Arbeits-
tag, der sich auch auf die Konzentra-
tion auswirkte - somit waren Fehler
vorprogrammiert. Auferdem konzen-
trierten sich die einzelnen Mitarbeiter
in diesem Zeitraum mehr auf die In-
ventur als auf ihre eigentliche Aufga-
be: den Verkauf. Das Durchfihren der
Inventuren durch einen Profi war die
logische Konsequenz.

Warum haben Sie sich fir Orridge
entschieden?

Von einem Sportkollegen bekamen
wir die Empfehlung, die Firma Orridge
mit ins Boot zu holen. 2014 haben wir
erstmalig alle Inventuren erfolgreich
mit der Orridge Inventory Service
GmbH durchgefihrt. Neueste Technik
und geschulte Mitarbeiter wurden von
Orridge gestellt, lediglich die Vorbe-
reitungen wurden weiterhin komplett
von uns durchgefihrt. Die Zufrieden-
heit mit der Firma Orridge hat uns
dazu veranlasst, auch den grofiten Teil

der Vorbereitungen 2016 erstmalig
abzugeben, was sich auch hier sofort
als positiv in der Ausfihrung, im Er-
gebnis und in der Kostenstruktur he-
rausstellte.

Was sind die Vorteile?

Wie hat der Handel von der externen
Durchfiihrung der Inventuren

durch Orridge profitiert?

Der Verkauf kann sich auch an den In-
venturtagen voll auf sein Kerngeschaft
konzentrieren und sorgt so fir gute
Umsadtze. Die Bestande werden neutral
durch Mitarbeiter der Firma Orridge
erfasst - dies fihrt zu einer héheren
Qualitat der Inventurergebnisse.

Wenn es drei Punkte gabe,

mit denen Sie die Zusammenarbeit
mit Orridge beschreiben kénnten,
welche waren diese?

1. Professionelle L&sung mit starker
Entlastung fir unsere Mitarbeiter

2. Engagierte Mitarbeiter der Firma
Orridge sorgen flr eine neutrale
und professionelle Bestandserfas-
sung und damit fur eine hdohere
Qualitat der Inventurergebnisse

3. Der Abgleich mit dem Artikelstamm
sorgt fir eine deutlich geringere
Nachbearbeitung, da es keine unbe-
kannten Artikel mehr gibt.

Orridge ist einer der fihrenden Inventur-Dienstleister in Europa und fihrt jahr-
lich 30.000 Inventuren fir den Handel durch. Dabei setzt Orridge auf die neueste
Technologie und den bestmdglichen Service, so dass die Kunden sich vermehrt auf
Verkauf, Umsatzsteigerung und optimierte Lagerhaltung konzentrieren kénnen.

Fir weitere Informationen oder zur Vereinbarung eines Gesprachstermins

zogern Sie nicht, uns zu kontaktieren:

E-Mail: sales@orridge.de

YINTERSPORT
KRUMHOLZ

Intersport Krumholz ist mit
seiner Uber 60-jahrigen Tradi-
tion im Dienste des Sports das
fihrende Sportfachgeschaft
im Norden von Rheinland-Pfalz
und mit seinen 5 Verkaufsstel-
len einer der fihrenden Sport-
artikelausstatter der Region
und Anlaufpunkt fiar Sportler
und Vereine.

Aktuell betragt die Gesamt-
verkaufsfldche 7.000 gm? an
5 Standorten mit mehr als 200
Mitarbeitern.
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